Nordwest # Zeitung

OLDENBURGER NACHRICHTEN

Handelsvertreter mit Chancen

BerUFE Wichtiges Bindeglied zwischen Unternehmen — Personlichkeit gefragt

Handelsvertreter sind
oft hoch qualifiziert.
Der Beruf wird in der
Offentlichkeit nicht im-
mer richtig bewertet.

MUNCHEN,BUK - Zu den un-
terschifitzten  Tatigkelien pe-
hiirt wohl such die des Han-
delsverireiers. Er hat Lot
Brancheneinschiiteung it
dem  llsdgen  Klinkenputeer
fir Stoubsauger oder Zrit-
schriften-Abos nichits gemein,
Viele Uniernehmer sefen hdin-
deringend  aul  der  Suche
mach newen Mimrbeitem (ke
die Handelsvermitthang.
Handelsvertreter spielen
filr i deutsche Wirtschafi
ebme wichige Holle, Db mund
60 00 selbststlindigen Aulfen-
dienstler Deutsch Vi
mimeln j@aelich Waren noel-
nem Gesamibwert von 17H Mil-
ligrden Euro und erwirtschinf-
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delsvermitthung und Veririeh
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en sich ganz pelell an Ge-
schitfskunden  (agicren also
im  Business-io-Business-He-
reichi), Mon prisentien Lisumn-
gen und fiithrt = falls man sich
efnlg wind - Verkalfsverhand-
; Obweohl e keinen offi-
gellen Berufsabschluss gibe,
sind Hondelsvertreter  meist
I'H'll:l‘hqﬂnll-ﬁﬂmr Kaufleute,
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Flr Maurice Gregoine ist es
<ot interessanteste Berof,
den es oufl der Welt gibt, Ich
knnn mir meine 1szell
selbst komme
durch die Reisetivghkedr viel
herum und jeder bringt
mieve Einblicke in Branclien

und Produktionsabliiufe. Au-
gute Verdicnsmoglichkiten,
gute nst

wenn man berelt ise, seine Ar-
beitskraft ensprechend eineu-
setzen,” Gregolre verurdtt in
seiner  Handelsvermitilong
Produkie fiir Energheeinspa-
rungsiechnik

man abruschiiefon, Selpsisidn

unil seir Arbeitsroll bestime
man Kenn," [§ 84, Abad).

Fitr Handelsvenmemer  sel
<tin Enufmifinnischer Hinter-
grund wichtig®, berichtet Ki-
chand Cham {(Hebmstii-
tendy der e Vermarkiung
seiner Frodukie im H'”.Lﬂ’

meni unbeg
Eréﬂmmmnnﬂmn
termien Spezinlisten angewde-
sen ist. JWas bel der Handels-
mw jeden  Fall
siark im ergrund steht,
ist die kompetente Berniung
und Information der Eun-
ien®, so Chambers. Dabet
stohe und falle der Erfolg des
Handelsvertmoiens mil setnem
Ernh.-ulumzllm Ersehelmumgs-
ild, hereugendem Audire-
ten upd  geschliffenen Um-

ﬁnplurmm. Aber auch Ein-
hlungsve n, Kongakifi-

hipkelt und  Priseaintions-
scken wichtig.

In vielen Branchen wenden
Handelsvertreter grsuchi.
Auwch  Richard Chambers
bhraucht Mitarbelter



